
Kommen Sie mit an Bord – zu einem dynamischen mittelständischen Maschinenbauunternehmen aus Soest mit 150 Mitarbeitern. Wir 

entwickeln und produzieren innovative Geräte und Anlagen zum Fördern und Handhaben von Pulvern und Schüttgütern. Auf diesem 

Gebiet sind wir einer der Marktführer mit zahlreichen internationalen Kunden aus der Chemie-, Pharma- und Lebensmittelindustrie. 

Auch bei der Additiven Fertigung mit Metallpulvern (3D-Druck) sind wir ganz vorne dabei – die „ganz großen Namen“ der 

3D-Druckerhersteller, der Automobilindustrie und der Luft- und Raumfahrt setzen auf unsere Produkte und unser Expertenwissen 

im Powderhandling. Das Geheimnis unseres Erfolges lautet: engagierte Mitarbeiter und eine offene Unternehmenskultur. Aus diesem 

Erfolg resultiert Wachstum – und sind Sie in Zukunft ein Teil dieser Erfolgsgeschichte?

Zum nächstmöglichen Termin suchen wir für unseren Standort Soest Verstärkung im

Technischen Vertriebsinnendienst
International Sales  (m/w/d)

zur Vertriebsunterstützung im Innendienst für unsere ausländischen Tochtergesellschaften und das internationale 

Händlernetz

Volkmann GmbH

Personalabteilung | Schloitweg 17 | 59494 Soest

Tel.: (02921) 96040 | E-Mail: bewerber@volkmann.info

Ihre Aufgaben:

•	Direkte	Schnittstelle	zwischen	den	ausländischen 

 Tochtergesellschaften/Händlern und allen internen  

 Abteilungen 

•	Technische	und	kaufmännische	Klärung	von	Anfrage-	und	 
 Auftragsdetails, Sicherstellen des Informationsflusses 

•	Kalkulation,	Angebotserstellung,	Auftragsprüfung	und	 
 -verfolgung in enger Zusammenarbeit mit den Abteilungen  

 Konstruktion, Fertigung und Versand 

•	Überwachung	von	Terminen	und	Lieferzeiten	
•	Organisation	von	Förderversuchen	im	hauseigenen	 
 Versuchszentrum 

•	Regelmäßiges	Berichtswesen	an	die	Vertriebs-	und	 
 Geschäftsleitung

Was Sie mitbringen: 

•	Vorzugsweise	abgeschlossene	Ausbildung	als	 
 Industriekaufmann/-frau oder vergleichbare Qualifikation 

•	Gerne	auch	abgeschlossene	technische	Ausbildung	mit	 
 kaufmännischer Weiterbildung und Erfahrung im Vertrieb 

•	Sehr	gute	Deutsch-	und	Englischkenntnisse	 
 (in Wort und Schrift) 

•	Gutes	kaufmännisches	sowie	technisches	Verständnis	
•	Selbstständige	und	zuverlässige	Arbeitsweise,	 
	 Organisationsgeschick	
•	Freundliches	und	sicheres	Auftreten,	Kommunikationsstärke	
•	Sicherer	Umgang	mit	ERP-	bzw.	Warenwirtschaftssystemen,	 
	 gute	MS-Office	Kenntnisse	

Was wir bieten: 

•	Eine	spannende	und	vielseitige	Tätigkeit	sowie	fachliche	und	persönliche	Weiterentwicklung	
•	Ein	offenes	und	lockeres	Arbeitsklima	mit	viel	Kommunikation
•	Zusatzleistungen	wie	Fahrradleasing,	Zuschuss	zur	Kinderbetreuung	und	zur	betrieblichen	Altersvorsorge
•	Möglichkeit	zum	mobilen	Arbeiten	/	Homeoffice
•	Gleitzeit	und	30	Urlaubstage	/	Jahr
•	Klimatisierte	moderne	Büros	und	höhenverstellbare	Schreibtische

Wir freuen uns über Ihre Bewerbungsunterlagen mit Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und 

des möglichen Eintrittstermins. 


